
 دکتر سروش حریر فروش

 معرفی 

که قائم مقام    شان یفرانسه است. ا  Bordeauxاز دانشگاه    یابیبازار  ش یگرا  ت،یریمد  یمدرک دکتر  یدارا  رفروش یدکتر سروش حر

  اتکیتفتا، آس  نگیچون شرکت فن آوا، هلد  ییهانگیها و هلدبا سازمان  ی)آوا( است، سابقه همکار  ایآر  یشرکت آرمان وفادار  رعامل یمد

دانشگاه    تیریبا دانشکده مد  ،یتخصص   DBAو    MBA  یهابه عنوان استاد دوره  نیهمچن  رفروش ی. دکتر حررددا  خود  کارنامه  در  را  …و  

 . کندیم یتهران همکار

 سوابق تحصیلی 

 فرانسه  Bordeaux دکترای مدیریت، گرایش بازاریابی / دانشگاه •

 کارشناس ارشد الکترونیک   •

 کارشناس الکترونیک )ناپیوسته( •

 سوابق حرفه ای  

 قائم مقام مدیرعامل شرکت آرمان وفاداری آریا )آوا( زیر مجموعه بانک ایران زمین  •

 مدیر بازرگانی شرکت فن آوا )ارتباطات ماهواره( •

 مدیر پروژه هلدینگ تفتا )فناوری و نوآوری بانک تجارت(  •

 مشاور مدیر عامل شرکت آسیاتک در حوزه توسعه کسب و کار  •

 معاونت بازاریابی و فروش هلدینگ آریا همراه سامانه  •

 مدیرعامل شرکت آسیاتک  •

 معاونت توسعه بازار شرکت شاتل  •

 Kish IDiran مدیر عامل و موسس شرکت •

 مدیر پشتیبانی و راهبر فنی شرکت ایزایران  •

 سوابق آموزشی و تدریس 

 مشاور و مدرس مدرسه کسب و کار آریانا •

 دانشکده مدیریت دانشگاه تهران  DBAو  MBA مدرس دوره های •

 مشاور و مدرس پارک علم و فناوری استان اراک  •



 جوایز دریافت شده  

• Brian Tracy Excellence Award 2013 in Sales & Marketing 

• De Martini Institute Award 2013 in Change Management 

 مدارک تخصصی

 .گرایش مدیریت بازاریابی و تبلیغات دانشکده کارآفرینی دانشگاه تهران )مهارت محور(  – MBA مدرک •

 .ISMM دارای تاییدیه Marketing plus مدرک تخصصی برنامه ریزی تبلیغات یکپارچه، از موسسه •

 .CIM دارای تاییدیه  Marketing plus مدرک تخصصی طراحی برنامه بازاریابی، از موسسه •

 .Project Management Institute (PMI) از PMP مدرک •

• Cisco Certified Network Associate (CCNA) – Cisco ID No. CSCO11991440. 

• Certified Data Center Professional (CDCP) from EPI. 

• Certified Data Center Expert (CDCE) from EPI. 

• Negotiation & Sales Management by ALLAN & BARBARA PEASE. 

• Leadership and heroes by Kevin Gaskell.(Kevin Gaskell was the youngest 

managing director of Porsche, Lamborghini and BMW). 

• Negotiation Communication & Sales Management by Dr. Graeme Codrington. 

• Sales & advertising by KIM WALKER, CEO of Silver Group Co. 

 

 


